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TIN5A aporta valor a las tasaciones |

Continuidad ante desastres, consolidacion, georeferenciacion o servicios a través de la web

S. Lopez.-

TINSA (Tasacio-
nes Inmobiliarias,
S.A), es una em-
presa destacada
dentro  del
espaiiol de tasaciones
inmobiliarias, tanto por
numero  de  valoraciones
realizadas, como por ¢l empleo
de las nuevas recnologias, que la
compaiiia ha sabido trasladar a
su campo de actividad para me-
jorar sus productos.

Los principales servicios de
TINSA se concretan en la valo-
racién de roda clase de inmue-
bles (promociones, viviendas,
terrenos, oficinas, naves, gara-
jes, hoteles, centros comerciales,
explotaciones  agropecuarias,
etc.) para diversos fines, espe-
cialmente la concesion de crédi-
tos hipotecarios, compraventas
y valoracién de activos fijos de
empresas.

En el afno 2006, TINSA rea-
lizé mas de 450.000 valoracio-
nes y su facturacion ascendi6 a
150,14 millones de euros —un
incremento de un 17% sobre
el afio 2005-. El presupuesto
dedicado a Tecnologias de la
Informacién y las Comuni-

sector

caciones (TIC) para este afo,
segin desvela Antonio Rascén,
director de sistemas de informa-
cién de la compaifa asciende al
2,5% de esta facturacion.,
“Vendemaos informacién,
productos de tasacién que tie-
nen que ser servidos al cliente
con inmediatez. La compaifa
ha apostado por las TIC y he-
mos incrementado la producti-
vidad y mejorado la calidad de
nuestros pr()(!u(‘[()sn.
el responsable. “Nuestra activi-
dad -afiade Rascén— nos obli-
g& a tener (;L\‘-Id()n:s P(lr ll‘llu
el pais, sin tecnologias de la
informacién no seria posible.

justifica

No podrian realizar la entrega
al cliente de esta informacién
con la eficacia y la rapidez que
lo hacemos”,

TINSA cuenta con una plan-
tilla de 360 profesionales y mis
de 1.400 rasadores que operan
por toda Espaia. Estos emplean
unidades de tabler PC conecta-
dos a UMTS para hacer la tasa-
cién in situ; pueden realizar en
tempo real la toma de datos de
la visita y obtener en ¢l mismo
lugar los criterios que les per-
mitan valorar el inmueble. Para
dar una idea de la importancia
que TINSA estd dando a los sis-
temas de informacién, Rascén
explica cémo, recientemente,
la implantacién de un software
de Georeferenciacién, proyecto
“lfvildﬁl a4 CEIK, con [\Ll.'f[ii!. hii
facilitado a estos empleados la
realizacién de sus estudios de ta-
sacién inmobiliaria incluyendo
la dimension geogrfica.

Continuidad de negocio

El departamento que dirige Ras-
c6n realiza unos 50 proyectos al
afio, “‘todos muy enfocados al
negocio”. El mds destacado lle-
vado a cabo en los dltimos me-
ses es, para el directivo, el rea-
lizado con el centro de proceso

La puesta en marcha del
plan de contingencias
ha supuesto un
ejercicioimportante
de consolidacion del
almacenamiento

de datos externo Interxion, que
ha permitido garantizar la con-
tinuidad del negocio ante desas-
tres y otro tipo de imprevistos.
“Vimos que dada nuestra
dependencia de los sistemas
de informacién seria reco-
rnfndilhlt' Llh(]rdﬂf un p];m d('
contingencias que protegie-
se nuestra informacién ante
problemas eventuales como
terremotos, incendios, vanda-
lismo o rerrorismo”, explica
Rascon. Para ejecutar el pro-
yecto, la companfa consultd
con su inrcgradal prin(ipJL
Alambra-Eidos. “Siguiendo el
consejo que nos dieron, deci-

El mercado inmobiliario es especialmente importante en la economia de nuestro pais y vive, actualmente,
un momento de cierta incertidumbre tras el calentamiento vertiginoso de los dltimos afios. La tasacion
inmobiliaria es fundamental para arrojar certezas sobre este mercado. En este ambito se mueve TINSA, que
ha hecho de las TIC un motor de su negocio, con un proyecto de continuidad de negocio que ha implicado,
ademas, otro de consolidacion de la informacién, y con una mejora continua de la comunicacion con sus
usuarios apoyada en Internet.

dimos crear un segundo CPD,
de forma externa a nuestra
infraestructura”.  Interxién,
empresa en la que se confié
parﬂ este PrUyEE[U; l)[‘rccf ex-
ternalizacién de soluciones
TIC orientadas a la continui-
dad de negocio en sus mds de
13.000 m?, situados en las
inmediaciones del acropuerto
de Barajas, es decir, a mds de
40 kilémetros de la sede de
TINSA.
do con Tinsa por dos lineas
de Colr e Iberdrola, de 2 GB
ﬁ[)n‘ channel y 1 GB ethernet,
respectivamente y ofrece ener-
gia filtrada e ininterrumpida
gurﬂﬂ[il-‘dﬂ pUr va ri(l‘\ !_:('Ht.‘m'
dores de back-up, sistemas de
climatizacién, deteccion y ex-

Interxion estd uni-

tincidn de incendios, control
de accesos garantizado por un
circuito cerrado de relevision
y vigilancia fisica las 24 horas
durante los siete dias de la se-
mana; ademds, trabaja con 30
operadores de telecomunica-
ciones diferentes

Otras empresas que se bara-
jaron para este plan de contin-
gencia fueron Indra y HI de las
cuales se valord, al igual que en
Interxion, la solidez de su infra-
estructura ¥ su independencia
con respecto a los operadores.

Rascon detalla que este cen-
tro funciona como CPD y
centro de operaciones alterna-
tivo. Entre los dos centros, el
de Las Rozas y el ubicado en
Interxion, se replican los datos
de forma sincronica; algo que
ha implicado un ¢jercicio im-
portante de consolidacion del
almacenamiento  que, segiin
explica el responsable de siste-
mas de TINSA, se ha realizado
sobre miquinas EVA de HP, a
través de fibra dprica.

El balance que hace Rascén
del proyecto y de cémo ha in-
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lliarias empleando las TIC |

Antonio Rascon, director de sistemas de informacién de TINSA.

cidido en la forma de trabajar
de su .h'p.irl.um’nm es muy
positivo. “Como era un Iil,lll

lIL' contngencia no I]IIL‘I'I‘.IIHU\

cambios organizativos; pero si
ha supuesto ventajas a este ni-
vel, porque el proyecto ha per
mitido aumentar la capacidad
IIL' nuestros sistemas LiL‘ i[]llll'
mac |i|||“, ‘w(‘ll-ll-l "I \l]ft‘\[l\'n.
quien anade que la integracion
l|(' -‘;.Ihﬂ |Ll [H‘lllllll\ln .Icln||l.lr
tecnologla  de  virtualizacion
VM Ware unida a blade de HP,
lo que ha implicado tanto aho
rro energético como reduccion
II('[ numero \i\' \('l\!i{li!k‘\,

La compania cuenta con una
miquina EVA 5000 HP. h:pl\-
cada con EVA 8000 en Inter-
xion, v |||.i\ lll' C il'” HllilLl(i('\ II('
servidores Intel Iranium estruc-
l\”Ad“\ cn ll‘/-fﬂl;('
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Valor anadido

Los proyectos para facilitar la
comunicaciéon con los clien-
tes //H‘-”H'.\" o I”l\l:h’l'\\'. t}llL‘ en
¢l caso de TINSA, son funda-
mentalmente promotores in-

mobiliarios, constituyen otro

de los puntos de atencion del

Desde 2003, la nueva
direccion ha dado un
impulso definitivo a las
TIC, situandolas en el
centro de la estrategia de
la compania

u|cp.u| imento que dirige Ras

com. El Area F mpresas, anun-

ciada a finales de marzo, y que

5¢ I‘H‘\L'Ill.l como servicio para

l'lll'li’l.'\lriﬂ\ y rcgui.ulurua que
ofrezca una vision veraz y ac

tualizada sobre la situacion

del mercado inmobiliario, se
servira dl’ estos I\ri!\'t‘( tos.

f\l“)l'hll’ \'.III‘I' a ]()\ Pr(ltlllt -

tos de tasacion es el principal

objetivo de la compania

: ‘
en ello toma parte de forma
destacada la pdgina web de

la empresa. El portal Tinsa.es

tiene varias secciones con ac-

ceso restringido a clientes que

ofrecen servicios de estima

cion del valor inmobiliario.

Entre estos servicios destaca
el seguimiento de promocio-
nes urbanisticas con alertas,

servicios de intervalo de cos-

tes de inmucbles por zona y

caracreristicas, etc.

También, a través de la web

cualquiera puede realizar una

solicitud de rasacién. Se puede

encargar en-line la valoracion de
un inmueble.
Ademis la web ofrece infor-

macion sobre los muchos estu-
dios que publica TINSA sobre

el estado general del mercado
inmaobiliario, actualidad del sec-
tor, formaciéon o bolsa de trabajo |

dirigida a arquitectos, tasadores

8] .|P.ll('|.h|lllk\‘
Rascon explica que desde
la fundacion de TINSA, en

1985, se ha llevado a cabo una

apuesta “fuerte y sostenida”

por las TIC; pero que fue la

nueva direccion, que entrd en

, situdndo

2003, la que dio un impulso
definitivo a las TIC

las en el centro de la estrate

de la compania. |

TINSA fue fundada en 1985 a iniciativa de la
Confederacion Espanola de Cajas de Aho
rros (CECA), y actualmente participan en
el capital la CECA y 36 Cajas de Ahorros, si
bien sus servicios se dirigen a todo tipo de
clientes, sean institucionales o particulares.
Fundamentalmente, estos son entidades fi
nancieras, organismos de la administracion
aseguradoras, inmobiliarias, empresas, bu

ffetes, particulares e inversores inmobilia
rios. Estos servicios se dividen en valoracio
nesinmobiliarias, estudios de planeamiento,
estudios de viabilidad, expropiaciones, in
ventarios, cartera hipotecaria, consultoria
urbanistica, rentas, servicios ambientales y
formacion. El importe tasado por TINSA du
rante el afo 2005 ascendid a 287.609 millo
nes de euros.
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